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A TOUS LES SALARIES QUI CHERCHENT A DEVELOPPER UN BUSINESS RENTABLE 
                                                   EN DEHORS DE LEUR EMPLOI 

 

A CEUX QUI ONT CONNU DE NOMBREUX ECHECS EN ENTREPRENEURIAT ET QUI 
CHERCHENT A REPARTIR A ZERO AVEC UNE NOUVELLE IDEE 

 
 

FORMATION ET COACHING À L’ENTREPRENEURIAT 
 

PROGRAMME D’ACCOMPAGNEMENT A 

LA CREATION D’UNE ENTREPRISE 

RENTABLE 

(FORMATION + SUIVI INDIVIDUEL)  
 

Pour investir votre argent dans des business qui vont marcher et 
pour gagner des revenus supplémentaires en 

dehors de votre salaire ou 

pour vivre décemment de l’auto emploi 
 

 

 

 

 

 

 

 

Augmentez votre capacité d’atteindre              
l’indépendance financière grâce à ce module de 

formation 

 

DATE DU DEBUT DE LA FORMATION : samedi 13 NOVEMBRE 2021 

DUREE : 2 mois et demi pour la version standard (30 heures de cours) et 6 mois environ pour la 

version complète (80 heures de cours) 

LIEU : formation en ligne au format video déjà enregistrée et pdf écrit 

HEURE D’ENVOIE DES COURS : les samedis à 8h par mail + questions et échanges via 

whatsapp 

Date limite des inscriptions : Vendredi 05 NOVEMBRE 2021 à 12h 00 

• ATTESTATION DE FORMATION PRÉVUE 
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 Cher (e) aspirant (e) entrepreneur, 
 

Vous  êtes  salarié,  vous  avez  un  peu  d’argent  de  côté,  et  vous  cherchez  à  investir  dans  un 
« business »,  soit  pour  augmenter  vos  revenus  actuels,  soit  pour  vous  créer  une  alternative 
financière afin de pouvoir démissionner sans crainte de votre emploi actuel. Mais vous ne savez 
pas dans quoi investir, ou quel business sera rentable pour vous et surtout comment faire pour 
que ça marche. 
 
Ou vous avez déjà investi dans un business qui n’a pas marché par manque de régularité de la 
clientèle. Vous ne comprenez pas votre échec, et vous pensez sûrement qu’avec un peu plus de 
formation, vous pourriez vous relancer avec une nouvelle activité avec moins de risque afin de ne 
pas engloutir vos fonds à nouveau.  Si vous êtes dans ces cas, ce programme est pour vous. 
 
Ou bien encore, vous avez une entreprise ou une petite activité depuis un certain temps, mais les 
choses ne bougent pas comme vous l'auriez voulu. Vous avez du mal à planifier efficacement vos 
activités, à gérer efficacement votre trésorerie, votre personnel, à avoir de nouveaux clients ou 
marchés, etc. Bref, vous faites face à des blocages qui empêchent votre business de devenir 
rentable afin que vous en viviez aisement, et cela vous donne souvent l'envie de tout abandonner.  

 
Si vous êtes dans l’un de ces cas, nous allons vous accompagner tout au long de votre processus  de  
création  d’un  business  pour  vous  aider  à  trouver  concrètement  des  idées  de produits ou de 
services rentables, vous apprendre à les vendre plus facilement et comment gérer votre 
entreprise pour la rendre rentable. Désormais, vous saurez avec assurance dans quel business  
investir  votre  argent  pour  augmenter  vos  revenus  ou  pour  relancer  vos  affaires actuelles. 
C’est ce qui est prévu dans notre programme révisé en 2021. 

 
Mais pour le moment, c’est normal que vous ne sachiez pas qu’est ce qui sera rentable ou non, ni 
quel pas poser concrètement pour obtenir des revenus dans un business rentable. Je vous explique 
pourquoi ? 
 
La plupart des gens échouent en entrepreneuriat parce que personne ne leur a montré la recette 
pour choisir les bons produits, ni comment les vendre, encore mois comment gérer une entreprise 
qui débute. En effet, vous êtes habitué à voir et à consommer de très bons produits de très grandes 
entreprises à succès qui existent déjà sur le marché et qui ont déjà une crédibilité internationale. 
D’autres parmi vous ont eu déjà l’occasion d’être manager ou de gérer le personnel de ces 
grandes entreprises déjà établies. 
Vous pensez donc à tort que vous savez détecter les ingrédients qui composent leurs succès. C’est 
là votre erreur. Vous imitez donc « le fruit » c’est-à-dire ce que vous voyez, sans savoir comment ces 
entreprises ont été sémé ? Comment géraient-elles leur personnel quand il n’avait que deux ou trois 
salariés ? Comment ont-elles lévé des fonds pour démarrer quand personne ne les connaissait ? 
Vous imitez leurs techniques de vente alors que vous n’avez pas du tout la même dimension, ni la 
même crédilité. 
 
Pour vous donner une idée de la force des entreprises internationales : tentez de contacter la 
Direction générale de n’importe quelle grande entreprise locale et présentez-vous à la standardiste 
qui décroche le téléphone comme le Directeur Général de MICROSOFT AFRIQUE, ou encore que 
vous êtes le DIRECTEUR de COCA COLA Zone Europe, et que vous souhaitez avoir son patron en 
ligne. Observez sa réaction, son enthousiasme et sa diligence à vous passer son patron en ligne. 
Maintenant faites la même chose en vous présentant comme le Directeur Général du nom de votre 
propre entreprise, vous verrez que vous ne jouez pas dans la même catégorie que ces 
multinationales. Vous verrez la différence de votre statut de PME. 
Malheureusement certains d’entre vous s’en rendent compte trop tard lorsque toutes les méthodes 
ne fonctionnement pas avec leurs PME.  
 



3 
 

Pour avoir le succès en entrepreneuriat, cessez d’imiter les multinationales quand leurs fruits sont 
mûrs, recherchez plutôt les semences qui ont produit ces fruits.  

 
Mais qui peut vous montrer ces semences ?  Dans l’agriculture, seul un agriculteur 
expérimenté peut vous montrer   quelle   est   la   semence   à   utiliser   pour   avoir   un   « bon   
fruit ».   C’est   pareil   pour l’entreprenariat, seul un autre entrepreneur expérimenté peut vous 
montrer quelle est la bonne recette pour créer un bon produit. Vous avez besoin de mentoring 
(soutien), de quelqu'un qui a déjà fait ses preuves en entrepreneuriat spécialement en Petites et 
Moyennes Entreprises pour vous conseiller, vous motiver et vous aider à éviter certaines erreurs 
graves en matière de gestion d'une entreprise.  
 
Sans ça, vous serez obligé de tester chaque nouvelle idée d e  p r o d u i t ,  c h a q u e  n o u v e l l e  
i d é e  m a r k e t i n g  et d’en subir toutes les pertes d’argent avant de trouver la « bonne semence 
». C’est ce qui m’est arrivé sur un total de plus de 9 entreprises créées à mon actif. 

 
J’ai investi 450 000 FCFA dans ma 1ère entreprise après mon BAC et j’ai échoué lamentablement au 
bout de six (06) mois. C’était un « Garbadrome », une sorte de bistro local qui vend  un met 
Abidjanais à base d’Attiéké (semoule de manioc) et de poisson thon frit. Depuis cette période, j’ai 
créé plus de 5 TPE et PME qui ont toutes échouées : un service mobile de lavage auto, un cabinet de  
conseil  comptable  et  gestion,  une  petite  industrie d’emballage  bouteilles  PET,  une  petite 
industrie de fabrication d’Attiéké, un cabinet de mise en place de guichets uniques, etc. 

 
Puis en 2012, par la grâce de Dieu, j’ai suivi des formations pointues en marketing de types anglo- 
saxons qui ont complétement bouleversées ma vision de l’entrepreneuriat. J’ai fondé deux (02) 
autres entreprises www.colivoirexpress.com (revendu depuis janvier 2016) et 
www.cabinetamp.com qui ont rapporté conjointement, grâce à Dieu, environ 100 millions de 
Francs CFA par an. Je viens de fonder une autre petite entreprise industrielle « Les industries 
AMON ».  J’ai  écrit  plus  de  5  eBooks  en  Entrepreneuriat,  dont  le  plus  connu,  « Les  2  clés 
universelles   pour   réussir   en   affaires »,   a   été   publié   sur   le   site   N°1   de   l’emploi   et   de 
l’entrepreneuriat en Côte d’Ivoire  www.educarriere.ci   que vous pouvez télécharger sur le lien 
suivant  http://www.educarriere.ci/magazines/Les-2-cles-universelles-pour-reussir-en-Affaires.pdf . 
 
Coach et Formateur marketing, spécialiste des PME en difficulté de vente, cette expérience me 
confère  en  ce  jour  le  titre  d’expert  incontesté  en  échec  et  en  réussite  en  entrepreneuriat. 
Titulaire d’un Exécutive MBA de l’ESG Paris, j’ai conçu ce nouveau programme pour vous éviter de 
perdre des centaines de milliers de francs CFA dans des investissements « sans valeurs ». Vous 
pourrez ainsi créer des entreprises rentables dès le premier essai. 
 
Mais attention ce programme vous assure uniquement la rentabilité de votre PME. Ce n’est pas un 
programme conçu pour créer des grands groupes de multinationales, des fusions d’entreprises, etc. 
Entreprise rentable ne veut pas dire grande entreprise ; entreprise rentable veut dire entreprise 
qui produit suffisamment de revenus pour vous permettre de vivre de celle-ci ; entreprise rentable 
veut dire entreprise qui dégage des bénéfices, qui paye regulièrement son personnel et ses 
fournisseurs.  
 
Nous avons l’expérience pratique des PME et non celles des multinationales. Si c’est ce que vous 
recherchez, alors ce programme d’accompagnement est parfait pour vous. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

http://www.colivoirexpress.com/
http://www.cabinetamp.com/
http://www.educarriere.ci/
http://www.educarriere.ci/magazines/Les-2-cles-universelles-pour-reussir-en-Affaires.pdf
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P R O G R A M M E D ’ A C C O M P A G N E M E N T E N E N T R E P R E N E U R I A T 
EN DEUX (02) OPTIONS : OPTION STANDARD ET OPTION COMPLÈTE 

 
C’est un programme qui est composé de deux (02) options : une option standard et une option 
complète (recommandée). 

 
L’OPTION STANDARD DEBUT 

 
Tout au long de cette partie formation, vous apprendrez les 4 compétences clés pour créer et 
développer un business rentable de A à Z. Vous serez capable à la fin de cette formation de trouver 
une bonne idée de business et de créer rapidement un business rentable, de vendre facilement vos 
produits, de trouver des fonds pour le démarrage et de gérer votre entreprise au quotidien. 
 

 Compétence 1 : Apprendre à évaluer si un produit ou un service sera désiré ou non par votre marché 
pour vous éviter de gaspiller des dizaines de milliers de francs dans des investissements non 
rentables 

 
Un mauvais choix de produit : c’est la première cause d’échec d’un business. Pour créer une 
entreprise rentable, il vous faut savoir détecter rapidement les opportunités et choisir les produits 
ou les services potentiellement rentables. Avant d’investir le moindre sou, vous devez pouvoir 
évaluer si un produit aura des chances de se vendre dans le commerce. Quels sont les critères d’un 
bon produit ? Comment le reconnait-on ? 
 
Nous vous apprendrons la recette pour trouver des opportunités de produits rentables sans avoir 
à réaliser une étude de marché fastidieuse et compliquée. 
En outre, nous vous aiderons individuellement à choisir le produit ou le service que vous allez utiliser 
pour lancer votre entreprise. 
 
 Compétence 2 : concevoir un système de vente fiable pour écouler vos produits 

Pour nombreux d’entre vous, ce n’est que lorsque qu’ils se lancent dans l’entrepreneuriat qu’ils se 
rendent compte qu’il n’est pas aisé de vendre ses prestations de services ou d’écouler ses produits. 
Il comptait sur leurs réseaux d’amis et de connaissances mais ils découvrent avec désillusion les 
limites de cette méthode. Malheureusement à ma connaissance, il n’y a aucun programme de 
formation pratique en vente adaptée aux PME en Côte d’Ivoire. Or, vendre : c’est la deuxième 
compétence la plus importante pour un entrepreneur. « Une entreprise qui ne vend pas, c’est comme 
un corps humain qui n’a pas de sang. » Votre entreprise va cesser d’exister, si vous n’arrivez pas 
à vendre vos produits. C’est pourquoi nous avons intégré un programme de formation pratique en 
marketing pour PME pour vous aider à concevoir une stratégie de vente efficace et écouler 
rapidement aussi bien des prestations de services aux entreprises que tous autres produits et 
services aux particuliers (vêtements, cosmétiques, immobilier, biens aristiques, alimentation, 
appareils, etc.). 

 Compétence 3 : les stratégies de financement efficaces dans le contexte bancaire Africain 
pour éviter à votre projet d’être bloqué par un manque de financement 

 
Il vous faut savoir qu’en Afrique Francophone (CEDEAO et CEMAC), les banques ne financent pas 
en priorité la création des PME. Dans un environnement bancaire rigide envers les PME, vous devez 
donc abandonner l’idée de financer la création de votre entreprise par le crédit bancaire direct. C’est 
la raison pour laquelle dans cette partie de notre programme, nous allons vous apprendre les 
stratégies éprouvées pour financer votre entreprise au démarrage sans avoir recours au crédit, 
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comme l’ont fait de nombreux fondateurs de PME. J ’ a i  c r é é  n e u f  e n t r e p r i s e s  s a n s  
c r é d i t  b a n c a i r e .  Nous a l l o n s  vous montrer les techniques de financements pour démarrer 
avec très peu d’argent. 
 
 
 

 Compétence 4 : savoir gérer au quotidien votre entreprise : les décisions financières, les 
décisions d’organisation et la gestion du personnel pour rentabiliser votre entreprise 
 

Quand vous vous levez le matin pour vous rendre à votre entreprise, quelles sont les tâches qui 
vous incombent en tant qu’entrepreneur ? Vous ne pouvez pas tout faire à la fois, quelles sont 
les tâches à déléguer ? Les tâches à contrôler ? Les tâches à faire soi-même ? Dès la création de 
votre entreprise, vous serez probablement confrontés à des problèmes de gestion courante. 
Exemples : Dans une PME, comment décider de l’argent à décaisser ? Comment continuer à faire 
fonctionner son business quand on n’a pas de trésorerie suffisante ? Comment acheter ? Comment 
recruter ? Doit-on les déclarer à la CNPS ? Comment gérer le personnel pour conserver la qualité 
de prestation et éviter les conflits ? Nous allons vous proposer un recueil de principes de 
management et de sagesse pour gérer votre trésorerie, recruter et motiver votre personnel, gérer 
votre temps, etc. 

 
Sans être exhaustif, voici la liste des cours de formation qui seront au programme.  
 

LES COURS 
 

MODULE 1 : SAVOIR TROUVER DES PRODUITS POTENTIELLEMENT RENTABLES 
 

  Leçon 1 : connaître la raison d’être d’un produit et sa valeur marketing 
  Leçon 2 : Les techniques pour détecter les produits potentiellement rentables 
  Leçon 3 : comment concevoir votre produit ou votre service que l’on soit créatif ou non 
  Leçon 4 : décomposer la valeur marketing d’un produit selon la méthode SPIN Selling 
  Leçon 5 : exercices pratiques pour rédiger votre 1ère fiche produit 
 Leçon 6 : Nos recommandations pour le choix des produits et services : les autres  

            critères stratégiques pour un débutant qui a peu de moyens financiers 
 

MODULE 2 : COMMENT VENDRE VOS PRODUITS OU VOS SERVICES  
 

Leçon 7 : Les erreurs classiques de communications marketing des PME et coaching pour  
                    comprendre et maîtriser vos produits 

Leçon 8 : Les procédures de vente les plus efficaces utilisées par les PME 
 Leçon 9 : Les principaux instincts de l’être humain à manipuler pour attirer les gens à votre     

                          commerce sans les forcer 
Leçon 10 : La première stratégie d’attraction de la clientèle : le message marketing et comment      

                              utiliser efficacement vos supports publicitaires (pancartes, annonces pubs, cartes  
                 de visites, etc.) 
 Leçon 11 : Construction d’offre irrésistible 
 Leçon 12 : La deuxième stratégie d’attraction : la démonstration de valeur. Stratégie idéale pour  
                                  les métiers d’artisans, dans le domaine du cosmétique, de l’art, de la beauté,  
                                  architecture, les produits NTIC, styliste, photographie, produits alimentaires, etc. 
   Leçon 13 : La troisième stratégie d’attraction : la satisfaction des besoins prioritaires. Stratégie     
                               idéale pour les commerces en boutique et les services professionnels vendus aux  
                                 entreprises 
   Leçon 14 : La quatrième stratégie d’attraction : le « loss leader » baptisé le « premier gaou ».          
                             Stratégie idéale pour les services de types abonnements. 
   Leçon 15 : La construction d’une offre commerciale irrésistible et le plan d’agencement des  
                           informations commerciales pour convaincre le client d’acheter 
  Leçon 16 : Savoir négocier et boucler une vente sans baisser vos prix (plan et simulation) 

 Leçon 17 : Les 7 techniques de manipulation commerciale pour vendre plus 
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MODULE 3 : SAVOIR ETABLIR VOS PREVISIONS FINANCIERES, VOTRE STRATEGIE DE 

FINANCEMENT ET VOTRE PLANNING DE TRAVAIL AU QUOTIDIEN 
 

        Leçon 18 : prévisions des ventes 
        Leçon 19 : prévisions des coûts de production 
        Leçon 20 : Les stratégies de financements efficaces pour les entreprises au démarrage 

         Leçon 21 : votre planning de travail au quotidien et vos contrôles clés 
 

 
L’OPTION COMPLÈTE (FORTEMENT RECOMMANDEE) 

    

L’option complète, en plus de l’option standard, comprend les formations ci-dessous : 
 

LES MODULES AVANCES EN MARKETING DIGITAL ET SES INDISPENSABLES 
De nombreux aspirants entrepreneurs ne souhaitent pas quitter leurs emplois dans un premier temps 
tout en dévéloppant leurs activité entrepreneuriale. Cela les oblige malheureusement à gérer leurs 
activités à distance. Si vous êtes dans ce cas, les seules solutions qui s’offrent à vous, c’est 
d’apprendre à vendre à distance par internet (digital marketing) ou si vous avez un magasin ou une 
boutique (gérer à distance un magasin).   
En plus depuis la pandémie mondiale du Corona Virus, toute la structure économique vient de 
changer. Aujourd’hui, celui qui ne sait pas vendre et gérer un business sans se déplacer ne pourra pas 
survivre. La maitrise du business en ligne est devenue une compétence indispensable.  

 
DIGITAL MARKETING pour ceux qui veulent appprendre à vendre via Internet  

 

1. Concevoir, structurer et organiser le contenu et créer votre site Internet commercial pour 
automatiser et augmenter vos volumes de vente, toucher les clients qui sont hors de votre 
proximité immédiate. 

 Comment vendre sur Internet : les spécificités des canaux digitaux Facebook, Whattsapp, 
Google, les sites internet, les blogs, les autorepondeurs, etc. 

 Comment structurer les pages de votre site dans une logique commerciale 
 Comment programmer le référencement de votre site web pour qu’il apparaisse dans le TOP 10 

des résultats des recherches des visiteurs sur Google 
 Comment utiliser et programmer efficacement une publicité sur Facebook et Google 
 Comment rédiger le contenu de chaque type de page de votre site Web : Page Accueil, Page 

Produit ou Service, Page Offre, Page A propos de nous 
 Création concrète d’un site Internet sur WordPress (Site Commercial, Blog et Site institutionnel, 

etc.) ou WooCommerce (Boutique en ligne) : créer un nom de domaine et paramétrer un 
hébergement, mise en ligne, etc. 

2. Administrer au quotidien votre site Internet et votre page Facebook ou sur les autres réseaux 
sociaux pour vendre mieux. 

 Comment trouver du contenu interéssant pour animer votre page Facebook sans manquer 
d’inspiration 

 Créer et modifier une page sur WordPress ou WooCommerce 
 Réaliser un référencement naturel sur une page web 
 Modifier une adresse URL non sécurisée ‘’http’’ en une adresse sécurisée ‘’Https’’ 
 Créer des visuels publicitaires simples et percutants sur Canva pour les publictaions sur Facebook 
 Organiser le suivi commercial automatique avec la programmation via les autorépondeurs, 

WhatsApp et les alertes-sms  
 

LES MODULES INDISPENSABLES EN VENTE POUR AMELIORER VOTRE MARKETING DIGITAL 
L’informatique ne vous apprend rien de nouveau, l’informatique rend plus rapide et plus facile ce que 
vous savez faire hors ligne. C’est la raison pour laquelle il est indispensable de maitriser totalement 
la vente hors ligne. Nous vous avons ajouté 2 modules supplémentaires indispsa : La vente pour les 
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gestionnaires d’espaces commerciaux (restaurants, salon coiffure, etc.) et des boutiques ; la vente 
B2B pour ceux qui vendent aux clients entreprises. 
Ainsi, vos stratégies maketing E-Commerce, E-Boutique ou E-Business seront triplement efficaces en 
digital. 

 
FORMATION VENTE PRATIQUE EN ESPACE COMMERCIAL pour les gérants de Magasin, de 

Boutique ou d’Espace à consommation de produits sur place (Restaurants, lavage auto, etc.) 
 

3. Les fondamentaux et les particularités de la vente dans les espaces commerciaux. 
 Rappels des fondamentaux de la vente 
 Les trois (03) missions commerciales d’un Gérant d’espace de vente  

4. Comment attirer tous les jours de nombreux prospects à visiter votre commerce tous les jours ? 
 Les principes d’attraction des passants devant votre magasin 
 Comment pousser des personnes de votre ville ou d’autres quartiers à se déplacer et venir visiter 

votre magasin ? 
 Comment choisir son emplacement pour accroître le succès de votre espace de vente ? 
 Comment savoir si le prix de votre bail commercial sera supportable financièrement ? 
 Les outils de communication pour attirer l’attention des piétons et des automobilistes devant 

votre magasin 
 Comment achalander votre vitrine ou votre devanture de commerce ? Savoir choisir les articles 

ou produits à mettre avant en vitrine de magasin, les produits du fond du magasin et 
l’agencement des rayons 

 Savoir programmer les périodes favorables pour vos déstockages, vos soldes et promos 
 

5. Une fois le prospect entre dans votre commerce, comment présenter vos offres commerciales pour 
qu’il achète ? 

 Les techniques de dispositions (merchandising) de produits à l’interieur des grandes surfaces, 
grands magasins ou moyens espaces (les produits du fond du magasin et l’agencement des 
rayons) 

 Comment prendre en charge le client et négocier pour qu’il achète ? (Acceuil client-Echanges 
avec le client) 

 Les techniques pour gagner la bataille des prix et sur la qualité de vos produits 
 Comment répondre à un client qui demande vos prix, négocier et vendre vos produits sans 

baisser vos prix 
 Les Techniques pour presser le client à se décider à acheter à l’instant de sa visite  
 Les techniques de présentation orale des produits et négociation des prix avec les prospects 

6. Techniques de fidélisation pour accroître les achats répétés de votre clientèle 
 Les principes de bases de la fidélisation clientèle 
 Les outils et les techniques commerciales pour fidéliser un client 

7. Le planning de travail d’un gérant d’espaces commerciaux 
 À l’ouverture, en cours de journée et à la fermeture 

 
 

MODULE BONUS : Comment pousser le client à acheter plus une fois à l’intérieur de votre magasin ? 
 
 

FORMATION VENDEUR B2B,  
POUR CEUX QUI VENDENT DES PRODUITS PROFESSIONNELS AUX ENTREPRISES 

 
Au niveau stratégique et managérial 

 Vous apprendrez : 

8. Déterminer la stratégie commerciale la plus efficace pour votre entreprise pour toucher les 
entreprises  

 Leçon 0 – Les fondamentaux pour vendre aux entreprises 
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 Leçon 1 – Comprendre ce que vos futurs clients veulent acheter chez vous 
 

 
Au niveau des techniques de vente et de qualité rédactionnelle commerciale 

 Vous apprendrez : 

9. Comment prospecter concrètement les entreprises ? 
 Leçon 2 – Comment réussir les 4 modes de prospections B to B : l’Emailing, la Vidéo marketing, 

le Phoning-rdv, l’Event 
 Leçon 3 – Qui cibler quand vous vendez aux entreprises ? 

10. Comment rédiger des messages commerciaux écrits (annonces pubs, lettres commerciales, E-
mailing, affiches publicitaires, cartes de visites, pages de sites web, articles de contenus Web ou de 
blog, scripts pour phoning, …). 

  Leçon 4 – Ecrire des emailing percutants pour pousser les entreprises à vous contacter 
 Leçon 5 – Ecrire des titres qui captivent l’attention de vos prospects 
 Leçon 6 – Améliorer la fludité de vos textes (syntaxe, style, langage, ...) 
 Leçon 7 – Comment rédiger un Ebook ? 
 Leçon 8 – Comment créer une campagne Emailing marketing de A à Z ? 

11. Réaliser des vidéos marketings percutants pour prospecter sur les réseaux sociaux spécialisés 
 Leçon 9 – Ecrire des scripts vidéos selon les 3 trois formats types 
 Leçon 10 – Installer votre studio (appareils à utiliser pour le tournage, reglage caméra, …) 
 Leçon 11 – Exercices de tournage (Tenue de la voix) 
 Leçon 12 – Montage de votre vidéo (réaliser des coupes, effets, etc.) 
 Leçon 13 – Publication de votre vidéo 

12. Organiser des events marketing 
 Leçon 14 – Choisir vos thèmes et établir votre programme annuel 
 Leçon 15 – Qui et comment inviter ? 
 Leçon 16 – Budgétiser votre event marketing 
 Leçon 17 – Préparer votre contenu présentation 
 Leçon 18 – Astuces pour agrandir votre réseaux de prospects  

 

13. Comment présenter de façon percutante son offre commerciale (devis, cotation, réponse 
d’appel d’offre) 

 Leçon 19 – Comment convaincre et obtenir un contrat quand vous devez faire face à plusieurs 
décideurs dans une entreprise : la particuliarité des offres B to B 

 Leçon 20 – Concevoir une offre commerciale convaincante 
 Leçon 21 – Les techniques pour accroître votre crédibilité et rassurer vos clients entreprises sur 

la qualité de produit  
 Leçon 22 – Les techniques marketings pour amener à vos clients à ne plus voir vos produits 

comme chers 
  Leçon 23 – Les Techniques pour presser le client à se décider à acheter vite 
 Leçon 24 – Les structures de rédactions des différentes formes de présentations écrites d’offres 

commerciales : demande d’agrément, plaquette de présentation, devis ou pro-forma, réponse 
aux appels d’offre. 

14. Techniques de récouvrement rapide des créances auprès des clients entreprises pour stabiliser 
votre trésorerie sans dégrader vos rélations commerciales (important pour les entrepreneurs qui 
vendent à crédit aux clients entreprises) 

 Leçon 25 – Les bases du récouvrement amiable : méthodes et outils 
 Leçon 26 – Rédiger les différents courriers de récouvrement amiable (relances, mises en 

demeures, mis en informations judiciaires, propositions d’échanchiers de paiement, etc.) 
 Leçon 27 – Apprendre à contrer les différents pièges de créanciers maîtres de la mauvaise foi  

 

15. Représenter la Direction générale dans les salons et forums et maîtriser la prise de parole 
devant un public haut niveau 



9 
 

 Leçon 28 - La Prise de paroles en public : réussir son INTRO et sa présentation commerciale 
 Leçon 29 - Les outils du réseautage 

16. Comment manager une équipe commerciale afin d’atteindre vos objectifs de vente. Cela vous 
aidera à déléguer complètement votre département commercial. 

 Leçon 30 - comment calculer des prévisions de vente et fixer des objectifs de ventes réalistes 
 Leçon 31 - l’organisation d’une équipe commerciale : rôles, tâches et outils de travail des agents 

17. Rédiger vous-mêmes vos contrats pour limiter vos frais de paiements en cabinets juridiques 
 Leçon 32 – Les bases de la rédaction des contrats : les clauses obligatoires et les clauses à 

surveiller 
 Leçon 33 – Les modèles de contrats types prêts à utiliser pour les prestations de services, sous-

traitances, fournisseurs de biens aux entreprises, et bien d’autres 
 
 

ACCOMPAGNEMENT ET SUIVI DE L’APPRENANT 

 

Notre programme d’acompagnement vous propose deux (2) services en un. Le premier service c’est 

la formation. Elle consiste à transmettre les connaissances necessaires à la création de votre 

entreprise. Elle s’étant sur 2 mois et demi pour la version standard et 6 mois pour la version 

complète.  

Le deuxième sevice est l’accompagnement personnalisé de l’apprenant (le coaching). Il est d’abord 

pour ceux qui ont des difficultés d’application du cours. Aussi pour ceux qui sont confrontés à  des 

problèmes spécifiques tels que les difficultés pour suivre le cours ou toute autre difficulté qui vous 

empêche d’atteindre votre objectif de création de votre entreprise et de rentabilité de votre 

entreprise. 
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 N O S C L I E N T S V O U S P A R L E N T 
 

 
Je vous recommande le Coach Regis Amon, les yeux fermés, le coeur confiant que 
vous recevrez en abondance, les connaissances que Dieu a bien voulu placer en 
lui. 
 
Expérience incommensurable, qualité de la formation, exemples pratiques. 
Son programme de formation est très flexible et pour nous qui ne vivons pas à 
Abidjan, c'est une aubaine. 
Son Cabinet assure également la formation à distance, peu importe votre lieu 
d'habitation, vous étudiez à votre propre rythme, avec tous les documents à 

l'appui et une équipe disponible. Cette attestation est l'une de mes fiertés au titre de l'année 2020. Merci Coach et 
merci pour votre générosité. Que Dieu vous arrose, tout comme vous avez arrosé mon esprit. Bien-aimé.  Yabah 
Berthe Bognini-Karbo, Founder, Tika Soap and Accessories +225 07 88604135 - +225 07 78250229 
 
 

Je n'ai JAMAIS fait autant de ventes malgré que la période des fêtes était déjà 
passée 
(…) Je suis dans le domaine de la mode et j'ai une boutique de vêtements et 
accessoires féminins (juste le terme générique.) 
Mes produits sont arrivés en Décembre 2020 et avec les travaux que j’effectuais 
dans mon magasin, je n'ai pu les exposer que le 28 Décembre 2020. Je vous assure 
coach qu’en un mois, je n'ai JAMAIS fait autant de ventes malgré que la période des 
fêtes était déjà passée. JAMAIS JAMAIS. J’ai réalisé un chiffre d’affaire de 1.260.000 
fcfa de cette période jusqu’en janvier. 
C'est la première fois que mes clientes achètent, reviennent acheter encore dans le 

même mois et même me recommandent à leurs amies de cette façon.  
Tout ce que je peux dire c'est MERCI aux coachs.  MERCI pour ce cours. Je n'ai pas encore atteint le niveau de vente 
que je veux réellement mais je continue à travailler pour peaufiner mes stratégies.  Avec tout ce qu'on a appris au 
cours, je me dis que j'ai vraiment des années devant moi pour appliquer, tester, me corriger. 
Aujourd'hui j'ai beaucoup plus confiance en l'avenir de mes affaires. Que Dieu vraiment vous bénisse et vous 
accorde ses grâces. Nadège Konan, Responsable de la boutique DY-MOD, +225 05 65549772 
Angré 7ieme Tranche non loin du Bluetooth  Page Facebook: DY-MOD, @dymod.ci 
 
 

 
‘’J’ai pu réaliser un chiffre d’affaire de 400 000 francs CFA par moi-même 
bien que je sois Comptable’’ 
 
Bonjour coach vous allez bien j’espère.  
Je tenais à vous remercier pour tout. Parce que là, je ne suis pas commercial, 
je suis plutôt comptable de profession. Mais grâce à vos conseils et vos cours 
j’ai pu réaliser un chiffre d’affaire de 400 000 francs CFA par moi même en 
vendant là où je bosse. Ce qui m’a permis d’avoir des commissions je tenais 
vraiment à vous dire merci.  
KRA Barnabas, SIAAO CI, une société agricole qui commercialise les engrais  
bio +225 07 89797127 
 

 
 
 

https://www.facebook.com/dymod.ci
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Je suis passé à une vente à crédit de pagne (idée commune avec ma fiancée) à un 
chiffre d'affaire mensuel d'au moins 700 000f (on ne dit pas tout il paraît) 
 
En 2018, j'ai rencontré M Brice KOUAO pour une formation sur l'investissement en 
bourse. IL a dit qu'un certain Régis AMON lui aurait démystifié l'entrepreneuriat et 
je me suis dit en ce moment là, il faut que je vois ce Régis. 
Après la dite formation j'ai pris attache avec le coach Amon et je n'ai pas hésité à 
payer une somme hors de mon budget à l'époque pour 2 mois de formation. 
Elle portait sur la création et la mise en place d'une entreprise rentable (j'insiste sur 
ce dernier mot). 

Franchement Dieu merci pour la vie de cet homme. 
Je crois 1 mois après cette formation, j'ai payé une autre qui consistait à apprendre toutes les techniques 
indispensables pour vendre aisément en ligne. (Toujours hors de mon budget hein) 
Encore très bénéfique pour moi car j'ai bien assimilé puisqu'il est très pédagogue. Et je suis également 
autodidacte. 
Ces 2 formations ont permis en moins de 2 ans, de passer à une vente à crédit de pagne (idée commune avec ma 
fiancée)  à un chiffre d'affaire mensuel d'au moins 700 000f (on ne dit pas tout il paraît) 
J'ai toujours et je continue de recommander le cabinet Amp à tous ceux qui veulent se lancer ou démultiplier leurs 
business. 
Merci infiniment à Dieu pour l'élévation du Cabinet AMP 
Rodrigue TANO, Etudiant-clinicien en Chirurgie dentaire, et fondateur de Yêboutique https://beaux-pagnes-
tissus.com/ Contact : +225 0707493296 

 

 
Bonjour,  
je vous écris ce mail pour vous remercier du contenu de la formation. 
Je n'ai pas encore eu le temps de tout digérer. 
Cependant, en utilisant uniquement le cours sur l'offre , j'ai pu faire valider mon offre de 
940 000 francs par mois à un client en moins de 1h d’échange. 
 

Anonyme  

 
 

‘’ …je n’avais jamais pris de cours de marketing ou d’entrepreneuriat avant de connaître 

le cabinet  AMP.  Avec  les  cours  du  cabinet  AMP,  j’ai  pu  éviter  les  erreurs  classiques  des  entrepreneurs 

débutants. Mon produit a décollé tout de suite. Je ne vends pas à crédit, et mes clients ne sont pas en majorité 

des proches parents. Ce qui m’a le plus impressionné : c’est de rester chez soi et entendre le son téléphone 

sonné. …Quelqu’un qui ne vous ne connait pas du tout est au bout du fil et vous dit : « Madame j’ai vu vos 

produits, ça m’intéresse … » et il achète sans problèmes. Ça m’a vraiment bluffé d’être capable de faire ça. 

…j’ai monté mon entreprise avec le prix de ma première formation (rire). C’était 30 000 F CFA je crois bien. 

C’est vraiment à partir de là que j’ai commencé à avoir de « vraies » idées de business. J’ai acheté ensuite mes 

premiers articles pour créer ma boutique de vêtements pour enfants avec 100 000 F CFA. J’ai pu récolter 

225 000 Francs CFA dans un premier temps…. Aujourd’hui, après six-mois d’activité j’ai engrangé plus de 

quatre millions (4 000 000 Francs CFA) de chiffres d’affaires. ‘’ Extrait Interview du 06 Janvier 2016 
(NDLR : Aujourd’hui en 2018 Mme CAYO possède deux magasins). 

Mme Jeannette CAYO, Commerçante vêtements de marques bébés et enfants à petits prix, Boutique « Elina- 

Elie » www.vetements-enfants.ci /Boutique N°1 Marcory Cité Bourgeois ; Boutique N°2 Bingerville 

 
 
 
 
 

https://beaux-pagnes-tissus.com/
https://beaux-pagnes-tissus.com/
http://www.vetements-enfants.ci/
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Merci pour cette clé qui a donné à ma vie une autre carte à jouer. Grâce à cela et à Dieu, j'ai déjà gagné plus de 
un million (1 000 000) francs en 6 mois en travaillant un (01) à deux (02) jours par mois pour votre formation qui 
m’a couté que vingt-cinq milles (25 000) francs CFA à l’époque. J’ai pu créer une entreprise qui correspond à 
ce que je voulais en tout point. Je gagne en un jour le salaire d’un mois de travail pour un enseignant, et le sujet 
me passionne, donc je ne sens pas la fatigue. En outre, tout ce que j’ai appris avec vous rejoint les enseignements 
que j'avais déjà sur le véhicule de richesse. Pour être plus précis, mon cabinet de formation a enregistré 97 
personnes formées en 6 mois pour un chiffre qui tourne autour de 1 400 000. Avec le recul, sans la formation 
du Cabinet AMP, je pense que je n'aurai pas créé mon entreprise, je n'avais pas de clé en fait pour entreprendre 
; je voyais l’entrepreneuriat sous des angles différents (moyens, temps, passion) mais pas sous l'angle que 
vous m’avez montré. Dès que j'ai intégré ce que vous m’avez appris, tout est devenu plus simple, même la 
quête des clients. Comme vous l'aviez dit, pendant le cours, les gens viendront vers vous si vous avez un bon 
produit. Grace au contenu marketing que j’ai reçu de vous, j'ai mis en place la bonne stratégie, et grâce à ma 
formation de comptable, j'ai pu gérer ce supplément de revenu efficacement. En conclusion, je peux résumer 
mon conseil comme suit : bon produit, bonne stratégie, bonne gestion financière = amélioration de ma situation 
financière. 

 

Brice KOUAO, Consultant-Formateur, Fondateur de  L’Ecole de la Bourse avec plus de 11 000 membres sur 

Facebook (6 mois d’activité). 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
« …Cette formation est pragmatique et très imagée, permettant à toutes les couches sociales de comprendre 
facilement le marketing. Cela m’a permis d’orienter mes dépenses marketing, à ne pas gaspiller « bêtement » de 
l’argent, …. En outre, le coaching permanent m’a permis d’ajuster mes compétences. Je recommande cette 
formation à tout débutant en entrepreneuriat avant qu’il ne se "cogne pas la tête dans le mur" et recherche des 
solutions quand ça ne va pas. Car, moi j’ai pris mes cours de marketing avec le cabinet AMP avant de créer mon 
entreprise. Ce qui fait que mes résultats ont été immédiats. J’ai été débordé par le succès et l’afflux de clients. 
J’étais sans emploi et j’ai commencé mon entreprise avec 70 000 Francs CFA (2013). Et par la grâce de Dieu 
j’engrange aujourd’hui (en 2016), deux millions (2 000 000) Francs CFA de chiffre d’affaires mensuel. » 
 
M. Jean Christophe Emmanuel, Chef Pâtissier et Traiteur, « La Cerise sur le Gâteau », 

Cocody Deux Plateaux, 07 57 06 14 86 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

 

«J’étais prête à fermer mon restaurant après avoir perdu mon unique et principal client. J’étais déjà en contact 

avec le COACH AMON du CABINET AMP mais je n’avais pas vraiment mis ses conseils en application. Dès que j’ai 

commencé à mettre en application ses avis, j’ai commencé à avoir des dizaines des clients par jour.» 

 

Mme SERI Grace Emmanuelle, Directrice Gérante, SYD CATERING et Restaurant « TERRE D’ISAAC », 

Cocody Cité des Arts, 27 22 44 30 35, 07 77 47 58 22 

 

https://www.facebook.com/photo.php?fbid=1078707522187302&set=gm.909323065850421&type=3
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«Le cabinet AMP m'a permis de maîtriser les techniques de ventes surtout par la 
rédaction d'offres irrésistibles qui me permet aujourd'hui de convaincre bon nombre de personnes lorsque 
l'offre  est  présentée  avec  tous  les  éléments  et  de  manière  ordonnée.  Mais  avant  tout,  les  stratégies 
d'attraction m'ont permis de savoir comment attirer sa clientèle. En guise d'exemple, j'ai pu mettre en place 
une stratégie de  vente en  ligne qui  m'a permis de  doubler mon  chiffre d'affaire en 1  mois  grâce à  ces 
différentes techniques. Aux jeunes entrepreneurs, je leur demanderai d'être persévérant et de retenir qu'il n'y a 
pas de succès sans échecs (avec un grand "S"). Car, après deux échecs, j’ai utilisé les techniques de présentation 
de  projet apprises au  CABINET AMP et  un  de  mes  projets d’entreprises a  pu  être primé au concours 
national Business Plan Academy organisé par le Patronat Ivoirien (la Confédération Générale des entreprises de 
Côte d’Ivoire) ». 

ISMAEL PRAHO KOUAKOU, Fondateur de RDV CI, 1ère plate-forme de rencontre sur Internet en Côte 

  D’Ivoire  www.rdvci.net , Primé au Concours National Business Plan Academy 2016 de la CGECI 
 
 
 
 
 
 
 
 

                              « Quand on me donnait 100 produits à vendre, j’écoulais à peine 10 produits. Depuis ma 

formation avec le Cabinet AMP j’écoule en moyenne 70 produits par mois. J’ai même retiré des bénéfices 

personnels en termes de compétences.  Car, depuis la formation, j’ai participé à quatre entretiens d’embauche 

pour des postes de Commerciaux et j’ai été retenu par les quatre (04) entreprises. C’est incroyable ! 

 

M. Alain Yeffe, Commercial Grand compte produits SAMSUNG, « TOPLAPTOP », Plateau 
 
 
 
 
 
 
 
 

« Dès les trois premières séances, je me retrouvais dans 

les techniques que le Coach AMON nous apprenait car moi je les appliquais déjà instinctivement. Aujourd’hui je 

les comprends mieux et je les applique mieux. C’est la séance : ‘’la vente sur Internet’’ qui m’a été le plus 

profitable. J’y ai appris à vendre avec Facebook et sur Google et surtout comment faire pour être dans le TOP 

10 des recherches de Google. Je voyais les pubs passer sur Facebook et Google et je ne savais pas comment m’y 

prendre pour en faire autant. Maintenant je sais le faire grâce au Coach Régis AMON et je lui en suis très 

reconnaissante pour cette belle initiative. 

 

Dounia SMAICHE, PDG Drink Life, Eau « AQUAPURE », Cocody Lycée-Technique, +225 07 07 08 17 17 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

« Grâce à cette formation, j'ai obtenu de très gros contrats en un seul semestre.  Je les ai bouclés en appliquant 

les principes de la formation. Aussi j’ai de très « grosses émissions » que je ne cesse de vendre. Rien que par mes 

cartes de visite je me vends, et les gens sont vraiment ébahis. 

 

Joseph AKA VRY, Journaliste, Groupe PME Magazine 

http://www.rdvci.net/
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« C’est mon époux qui a découvert le cabinet AMP. Ayant constaté mes difficultés pour 

vendre les produits de mon entreprise, il m’a inscrite sans mon avis. Lorsque j’ai suivi la 1ère séance des 10 heures 

de cours auxquelles j’avais droit, tenez-vous bien, la semaine suivante, j’ai eu plus de 30 clients et mes ventes 

ont décollé. En fait, c’est maintenant que je venais de découvrir ce que je vends. J’ai bouclé ma formation et je 

suis satisfaite des résultats. Merci à mon chéri et au cabinet AMP » 

 

Mme FOFANA Manan, Agent commercial, Caisse d’Epargne 
 

 
 

«Cette  formation  a  complètement changé  ma  vision  du  marketing.  Une  manière  nouvelle  d’apprécier  le 

business et de comprendre le comportement de vos clients en vue de les attirer chez vous est la clé de la 

formation proposée par le Cabinet AMP. Les nombreux cas pratiques utilisés au cours de cette formation m’ont 

permis de rapidement mettre en application les techniques apprises. Parmi toutes les techniques apprises, je 

pense que la stratégie du Loss Leader est la plus incroyable et la plus efficace. En outre, à la différence des 

autres formations que j’ai suivie, la disponibilité des formateurs pour des conseils après les cours (SAV) est un 

atout majeur pour lever certaines difficultés de mises en pratiques sur le terrain. Je recommande que tout 

manager suive cette formation ou la fasse suivre par ces cadres commerciaux.» 

 

M. Jean Yann AGUIE, Responsable Marketing, GENERAL REGULATION, Treichville 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

«J’ai bénéficié des formations et du coaching du cabinet AMP. À la suite de la formation 

reçue, j’ai eu l’occasion d’appliquer les principes acquis lors du lancement de mon propre business, 

indépendamment de là où je travaille actuellement. Ma surprise fût entière car les clientes s’étaient attroupées 

devant la boutique avant même son ouverture le matin. Ça a vraiment marché et j’ai atteint mes objectifs de 

lancement. Je reste confiante pour la suite. Je puis vous rassurer sur l’efficacité des méthodes du cabinet AMP 

si vous les appliquez sans réserve. C’est donc avec joie que je le recommanderai à mes proches... 

TCHOUMÉ   BÉATRICE   EPSE   SAMPAH,   Fondatrice   de   FRAICH’   cocody   riviera   palmeraie et 

Directrice    commerciale    à    INTER    BULDING    CI    Tel :    0 1  52    10    78    03/    0 1  52    10    77    

96 sampatchoume@yahoo.com 
 

mailto:sampatchoume@yahoo.com


15 
 

 
 
 
 
 
 
 

Avant de rencontrer le Cabinet AMP, j’étais au bord de la cessation de mes activités avec  FEDJ’S  Créations. Aucune vente, 
aucun intérêt de la part de ceux à qui je présentais mes accessoires en pagne. Mais après avoir fait la formation sur la vente, 
les choses ont commencé à bouger. Le nœud de mes mauvais résultats en vente, c’était l’absence de message marketing 
clair et intéressant. Quand j’ai su la valeur  réelle  de  mes  produits  et  que  j’ai  rédigé  mon  message  marketing  en  y  
tenant  compte,  mon téléphone n’a pas cessé de sonner. J’ai réalisé ma 1ère  vente de 45 000 fcfa d’articles,  payés cash 
par la cliente sans discuter, juste assise derrière mon ordinateur. Je venais ainsi de boucler  ma première vente après  
avoir  respecté  le  processus  de  vente  adapté  pour  les  PME  et  enseigné  par  le  Coach  AMON. Aujourd’hui je ne cours 
plus après les prospects, c’est plutôt eux ou elles qui m’appellent, et la vente est bouclée après présentation de l’offre. Je 
remercie le cabinet AMP qui a été la bouée de sauvetage de mon rêve qui se noyait. Et depuis je n’hésite pas à la recommander 
à mes proches. 
 

Mme MELEDJE ROSE, Manager General de FEDJ’S Création, spécialiste en sacs et accessoires de mode en pagnes 
africains, Tel : 07 47 02 44 14 

 

 
 
 
 
 

ANOUANZE AUTO 
 

 
 
 
 
 

Auparavant, j’avais des difficultés de ventes notamment comment obtenir un RDV 
commercial, comment répondre aux questions techniques posées par les prospects, comment prospecter et à quel 
moment prospecter. Mais depuis l’arrivée du Coach AMON dans notre entreprise, je n’ai plus de problème à ce niveau. Il 
m’a montré une stratégie de prospection qui marche très bien avec toutes les entreprises même celles qui nous étaient 
auparavant inaccessible. En moins de trois (03) mois nous avons eu plus de 07 nouveaux marchés d’entretiens et de suivis 
mécaniques de parcs automobiles d’entreprises. 

 

KOFFI ADJOUA PAULE-DENISE, Technico-Commerciale ; à ANOUANZE AUTO SARL ; Garage moderne de mécanique 
automobile ; Treichville Boulevard de Marseille en face de la Banque BICICI ; Tel : 07 08 35 27 48 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
 
 
 
 

Je n'ai jamais aimé aller vers les gens parce que timide et pas très bon commercial...  j'ai toujours préféré que ce soit les gens 
qui ont besoin de quelque chose que j'ai qui me contactent... Et la stratégie d’attraction: ça marche! 
 
Appliqué sur un projet sur lequel je travaillais depuis 2015, je constate qu'attirer les clients est tout un art.  Coach Régis, votre 
formation n'est pas seulement du marketing, elle touche à une logique de vie que toute personne devrait comprendre pour 
savoir se mettre en valeur. 
 

https://www.facebook.com/fedje.initiaive
https://www.facebook.com/fedje.initiaive
https://www.facebook.com/fedje.initiaive
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Instant Chocolat, la structure où j’ai testé pour la première fois ces techniques à l’époque, doit son évolution en grande 
partie à la stratégie d'attraction qui a réussi à attirer de grosses chaînes comme CNN, BBC World, The Economist ... à notre 
petit labo de production  de Cocody face Allocodrome. La stratégie nous a attiré en effet plus d'1 million de vue au total sur 
notre campagne digitale de 2015-2016. 
 
Ce qui m'a le plus marqué chez le Coach AMON, c'est sa manière de simplifier des théories marketing, mais surtout son 
pragmatisme. 
C'est une formation que je recommande à tout entrepreneur débutant ou même confirmé. Mais surtout je recommande 
l'action. Car par expérience, on ne se forme pas pour s'endormir... cette formation m'aide énormément dans tout ce que 
j'entreprends. Aujourd’hui, je suis un devenu l'attractor et c'est grâce au cabinet AMP. Je ne vous en serai pas assez 
reconnaissant. 

 
Mac Arthur Kouassi, Développeur de Marques, J'aide les entrepreneurs en quête de visibilité à faire 
rayonner leur Marque. www.attractor.ci  
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Suivre la formation avec coach Amon m’a aidé à mieux comprendre l’entreprenariat. Mon 1er coaching remonte en 2015 au 
moment où j’avais des difficultés au sein d’une entreprise que j’avais créée. J’ai pu voir mes erreurs mais j’ai dû refaire à  3 
reprises les mêmes formations en technique de vente tout simplement parce qu’à chaque fois je commençais à appliquer ce 
qui avait été dit mais à un moment dans l’exercice de mes activités je reprenais mes vieilles habitudes et je payais le prix:  au 
mieux une baisse de client au pire du client.  
 
Ce fut le cas à ma dernière session de formation que je vendais. Découragée et perdue face à mon choix d’être entrepreneur, 
J’ai alors fait appel à coach Amon en renfort. Spontanément il a revu les erreurs qui figuraient dans mes offres et il m’a re-
appris une manière d’inciter les prospects à l’achat. Malgré moi j’ai appliqué « bêtement » ce qu’il a dit de faire et je suis 
passée de 3 à 23 clients à un de mes ateliers, soit +20 clients qui se sont inscrits d’eux même, du jamais vu depuis que j’ai 
commencé à faire des ateliers.  
Grâce à la formation et à ses conseils, j’ai compris que le produit peut être bon et répondre réellement à un besoin mais si tu 
ne sais pas le vendre, tu seras toujours désespéré et stressé. Tu risques de tout remettre en cause et de passer à côté d’une 
mine d’or. Bientôt ce sera des centaines de personnes qui viendront à mes ateliers. C’est possible il suffira de faire confiance 
à Dieu et d’appliquer les techniques de vente du cabinet AMP. Merci coach Amon  
 
Coralie YEBOUE ‘’Miss Lehi’’, Coach en sexualité et pour les couples en difficultés.   
Boutique : https://www.laboutiquemisslehi.ci/fr/   Coaching : www.misslehi.com 
 

 

  Aujourd’hui grâce à toutes ces compétences techniques acquises à travers la formation et au coaching du 

Coach Régis Amon, la librairie vie d’impact est devenue une boutique en ligne et réalise en moyenne trois millions 

(3 000 000) de chiffre d’affaires par mois. En moins de trois ans nous sommes devenus leaders en matière de livres de 

développement personnel sur internet en Côte d’Ivoire et dans la sous-région.» ‘’ Extrait Interview du 17 Octobre 2019’’ 

http://www.attractor.ci/
https://www.laboutiquemisslehi.ci/fr/
http://www.misslehi.com/
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 «La formation digitale marketing du cabinet AMP, a plus qu’été une aide moi. Elle m’a permis de développer 3 compétences 

fondamentales pour tout business en ligne :   

1. C’est grâce à la formation que j’ai crée ma première boutique en ligne.  Aujourd’hui, je forme d’autres personnes à créer 

leur site internet sur wordpress, prestashop et woocommerce 

2. La formation m’a permis de connaître ce qu’on appelle le référencement (naturel et payant) sur google. C'est -à-dire que 

lorsque vous recherchez des livres sur internet, c’est notre site internet qui s’affiche pour une majorité de titre. Cela 

augmente notre notoriété et notre nombre de client. 

3. J’ai découvert et acquis la maîtrise de l’autorepondeur. Ce puissant outil que j’ai découvert grâce à la formation du digital 

marketing du cabinet AMP est aujourd’hui le pilier de mon business. Dans les débuts, il m’a permet de lancer des 

campagnes e-mail qui m’ont permis d’atteindre jusqu’à 300 000F de vente de livres en 5 jours. Grâce à lui aujourd’hui je 

prospecte sans stress, chaque jour il y a de nouvelles personnes dans notre base de données. J’apporte du contenu de 

valeur et propose des offres commerciales à mes abonnés. 

 

M. Oscar Goue, Fondateur de la Librairie en ligne Vie d'Impact, Cocody Deux Plateaux 7e tranche 
+225 07 49793094 
 

 
 

 
 
 

Le cabinet m'a permis de maitriser les techniques de ventes et les strategies d'attraction de la 
clientele. Ces methodes m'ont été une aide tres utile pour ma superette. Grace à ces techniques, j'ai 
attiré de nombreux clients dans mon supermarché et mon chiffre d'affaire a considerablement 
augmenté en seulement un mois. 
Je recommande vivement le cabinet AMP pour tous ceux qui desirent entreprendre ou à ceux qui ont 

des difficultes de ventes. La pratique de ses cours boostera vos ventes. Grand merci au cabinet, Dieu benisse le cabinet AMP 

KONAN Hortense, +225 05 04 00 78 39 

 
 

 

 
Je ne savais rien du marketing digital ! L’année dernière en décembre 2018, après la formation avec le 
Cabinet AMP, j’ai conçu moi-même mon site internet https://www.erp4africa.com/ . Je ne pensais pas 
que c’était possible. Aujourd’hui je peux modifier mon site internet comme je le souhaite. Que ce soit 
pour les animations, les couleurs ou de nouvelles informations à inérer et cela à nimporte quel moment. 
(Interview du 17 octobre 2019). 
ATTOH Louis, Fondateur de IP COMMUNICATIONS+, pour une communication Unifiée en Entreprise 

https://www.erp4africa.com/  +225 07 07 64 88 63 

Je vends des sacs de marque fin de série. Après avoir appliqué la première stratégie d’attraction du Coach 
AMON, j’ai  été stupéfaite du nombre d’appels et de messages reçu. J’ai fait plusieurs ventes d’une valeur totale de 700 000 
francs CFA en une seule soirée en ligne. Nous n’étions qu’à la troisième seéance de cours. 

KOUAHO EHOULÉ STÉPHANIE, Angel Freeshop, 9ème tranche  +225 07 08 28 07 35 
 

                   

http://www.librairie-viedimpact.com/
https://www.erp4africa.com/
https://www.erp4africa.com/
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En 2017, je décide de créer ma marque de cosmétique naturelle pour l’entretien des cheveux crépus, 

mais je ne savais pas par où commencer et je ne voulais surtout pas échouer.  

Mon mari et moi entamons donc des recherches sur internet sur la création d’entreprise. Puis un jour il 

tombe sur l’eBook (« les 2 clés universelles pour réussir en affaires ») du coach Amon et m’envoie le lien. 

Je le télécharge, je finis de le lire en moins de 2 heures et j’en redemandais. C’est ainsi que mon mari 

nous inscrit (il m’a offert la formation comme cadeau de noël😍) à la formation « Programme 

d’accompagnement à la création d’une entreprise rentable » pour la session de janvier à février 2019. 

La formation pratique dispensée m’a donné le fil conducteur à suivre.  Par la suite, je me suis inscrite à sa formation en 

marketing digital. Les connaissances acquises au cours de ces 2 formations m’ont permis de créer ma marque OKAL nature, 

de créer moi-même mon site internet https://okalnature.com/ et de l’administrer au quotidien. 

Vraiment merci à Dieu d’avoir mis le cabinet AMP sur ma route. Puisse Dieu bénir le coach Amon, un homme bienveillant, 

toujours à l’écoute de ses élèves, mêmes les plus emmerdants comme moi 😅.  

J’encourage quiconque voudrait se lancer en affaires et réussir de commencer à se former au cabinet AMP. La formation, 

c’est la base ! 

Dr OBODJE Epouse KOUAKOU Letitia, Pharmacienne 

Fondatrice d’OKAL nature https://okalnature.com/ 

Contact +225 05 84 14 60 20 

                         

                                     C O Û T DE LA FORMATION 
 
Le nouveau programme d’accompagnement à l’entrepreneuriat « créer un business rentable » 
s’étend sur vingt quatre (24) semaines et vaut normalement 300 000 FCFA HT.  Pour cette rentrée 
scolaire 2022, vous avez le choix d’une part entre l’option standard en paiement unique ou 
échéloné et l’option complète en paiement unique ou échéloné. 

  

 

O P T I O N S DU PROGRAMME 

« O p t i o n  
Standard » 

« O p t i o n 
Complète » 

 
Paiement  

unique 
Paiement  
échéloné 

Paiement  
unique 

Paiement  
échéloné 

Formation M o d u l e  1  s a v o i r  t r o u v e r  
d e s  p r o d u i t s  e t  d e s  s e r v i c e s   r e n 
t a b l e s  

OUI 

 

OUI 

 

OUI OUI 

Formation  M o d u l e 2 Savoir v e n d r e v o s 
prestations de services et vos p r o d u i t s 

OUI 

 

OUI 

 

OUI OUI 

Formation M o d u l e 3  
P r é v i s i o ns F i n a n c i è r es  et T e c h n i q u e s  
d e f i n a n c e m e n t  

OUI 

 

OUI 

 

OUI OUI 

Formation M o d u l e 4 
Gestion de votre entreprise a u q u o t i d i e n 

OUI 

 

OUI 

 

OUI OUI 

Formation Module 5 
Formation complète en digital marketing et 
création de site internet et animation web 

NON 

 

NON 

 

OUI OUI 

Formation Module 6 
Formation complète en Gestion à distance 
Magasin et Fidélisation 

NON 

 

NON 

 

OUI OUI 

Formation Module 7  
Formation complète B2B la vente de produits 
profesionnels aux entreprises 

NON 

 

NON 

 

OUI OUI 

Prix Formation 110 000 110.000 300 000 

 

300.000 

https://okalnature.com/
https://okalnature.com/
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Réduction (voir conditions page 17) 50% Plus de 35% 50% 

 

Plus de 40% 

 

Prix Final avec code réduction 55.000 70.000 148.000 175.000 

Modalité de paiements par tranche  NON (en 1 

tranche) 

OUI (2 tranches 

de 35.000 fcfa) 

NON (en 1 

tranche) 

OUI (5 tranches 

35.000 fcfa) 
 

 

 

 

Conditions d’inscriptions :  
1. Faire votre pré-inscription en ligne pour réserver votre bon de réduction en 

remplissant obligatoirement le formulaire ci-dessous 
 

 
 

Cliquez ici pour remplir le formulaire 
 

2. Régler le paiement des frais d’inscriptions au  siège du cabinet AMP (cliquez ici 

pour voir la localisation) ou si vous ne pouvez pas vous déplacer, par Orange 

MONEY ou Wave au numéro suivant : 07 07 90 47 61  

ou Moov ou Flooz au 01 51 03 43 49 ou MTN Mobile Money au 05 56 29 00 72.  

 

3. Envoyer la confirmation de votre paiement avec votre Nom et votre numéro via le 
même numéro suivant 07 07 90 47 61 

 
 

 

Pour des informations complémentaires notamment si vous redoutez les arnaques 
sur Internet et les paiements électroniques, contactez le siège du Cabinet AMP : 
Tel Fixe : +225 27 22 42 50 45 Tel Cel : + 225 07 07 90 47 61 / +225 07 57 09 05 19 
Email : regis.amon@marketing-pratique.com ; cabinetamp@yahoo.fr ; 
regis.amon@yahoo.fr ; cabinetamp@gmail.com 
 

 

 

 

https://sg-autorepondeur.com/public/form.php?data=eyJmb3JtIjo1NzcxMywidXNlciI6Ijk2MTYifQ--&bg=monde
https://drive.google.com/open?id=0B6EHv5IjQfwgMGxUODJ6WF91NEU
https://drive.google.com/open?id=0B6EHv5IjQfwgMGxUODJ6WF91NEU
mailto:regis.amon@marketing-pratique.com
mailto:cabinetamp@yahoo.fr
mailto:regis.amon@yahoo.fr


 

 

 

R E P O N S E S A U X Q U E S T I O N S F R E Q U E N T ES 
 

 
   Quelle option choisir ? Option Standard ou Option complète ? 
 L’option standard est conçue pour aider les aspirants entrepreneurs à créer et à rentabiliser des business à 
petits budgets, généralement les entreprises individuelles. Elles n’ont pas de personnel à gérer, et leurs produits 
sont simples. En règle générale, c’est plutôt ceux qui veullent créer de petits commerces individuels (achat de 
produits pour revendre) ou des services professionnels indépedants à vendre aux entreprises. Les modules 
enseignés sont fondamentaux et vous permettront de démarrer une nouvelle affaire et la rendre rentable. Vous 
pourrez déjà décoller avec cette option standard.  
L’option complète quand à elle, est conçue d’abord pour les entrepreneurs en activité a temps plein ou à temps 
partiel. Cette option est prévue pour ceux qui ne savent pas avec certitude quel produit ou service vont-ils 
vendre en fin de compte, ni s’ils doivent démissionner ou non de leur boulot actuel ou qui exerçent dans 
plusieurs domaines d’activités à la fois. A cause ces incertitudes, ils veulent apprendre d’avance tout ce qu’il y a 
à savoir pour parer à toutes les éventualités et surtout d’apprendre à gérer une activité à distance. 
C’est la raison pour laquelle, on vous apprend l’intégralité des techniques de vente  à distance via internet et 
les outils de gestion de votre magasin à distance, à former vos vendeurs et gérer votre politique de fidélisation. 
 
   Avec ce cours, est-ce que je pourrais rédiger un projet d’entreprise afin d’obtenir un prêt à la banque ? 

Oui, vous pourrez rédiger intégralement votre projet, notamment la présentation de votre produit et de 

son contexte, votre plan commercial et vos prévisions financières. Cependant, cette formation a été conçue 

pour des aspirants entrepreneurs pragmatiques qui veulent créer une entreprise rentable et gagner des 

revenus et non pour rédiger des projets. Au cabinet AMP, la formule est simple en 2 étapes :  on vous 

apprend la technique, et vous passez à l’action en la mettant en pratique sur vos fonds propres. 

 
 J’ai déjà créé mon entreprise avec des produits mais ça ne marche pas en ce moment ; ce que je souhaite en 
ce moment, c’est de savoir vendre.  E st -ce que cette fomation peut m’aider? 
Mon  expérience  a  révélé  que  la  plupart  des  TPE  et  PME  ne  vendent  pas  parce  qu’ils  choisissent de 

commercialiser  des  produits  sans  valeur.  C’est la première cause  d’échec  en  entrepreneuriat : un 

« mauvais » produit. Si vos clients sont essentiellement des proches parents et que vos activités sont au 

niveau zéro, vous aurez besoin de vous relancer avec un nouveau produit.  Un nouveau « bon produit » se 

vendra plus facilement. C’est une compétence qui vous manque. Choisir un « bon » produit s’apprend. 

L’intuition est un mauvais allié quand il s’agit d’investir votre argent dans l’entrepreneuriat. 

 
 Je n’ai pas le temps pour cette session, est ce qu’i l  y aur a d’autres sessions ? Si oui à quelle 
date ? 
Bien sûr, il  y  aura  d’autres  sessions  sur  ce  thème.  Mais nous ne programmons les pro cha ines 
dates  que lorsque nous a vons terminé la  session en cours.  En règle  généra le  e l les ont lieu 
3 à  4 mois après  la programmation sess ion.  
 

Je veux bien participer mais je ne vis pas à Abidjan, comment je peux faire ? 

Cette formation est prévue pour être suivie en ligne avec des vidéos déjà conçues et des pdf écrit.  

Pour se faire, nous vous proposonsnos supports de cours conçus pour un apprentissage autonome à 

distance comme de véritables manuels (des vidéos, des pdf etc.). Ensuite, nous organisons des séances de 

réponses aux questions via WhatsApp. Cette séance a pour objectif de lever vos difficultés de comprehension 

et de mise en application de ce que vous avez appris. 

 

 

 

 

  



 

 

 

 

Pour bénéfier de la réduction de 50% et plus, c’est  
simple 

 

 
Nous avons constaté que de plus en plus de monde s’inscrivaient à la dernière minute, 

créant ainsi des problèmes de logistiques à prévoir pour les cours. Parfois, ils annulaient 

sans prévenir leurs inscriptions, privant ainsi d’autres partcipants d’une place libre. 

D’autres, par contre, s’inscrivaient vite et confirmait leur participation, nous laissant le 

temps d’organiser la session de formation dans les meilleurs conditions. Nous avons donc 

décidé depuis quelques mois d’encourager ceux qui se décident vite en leurs accordant 

une très bonne réduction de 45 à 50% et des modalités de paiement et de décourager les 

hésitants de dernières minutes. 

 

Dépêchez-vous de vous enregistrer avant le vendredi 05 novembre 
2021. 

Car, pour cette fin d’année 2021, 
 Pour les 5 premières personnes* inscrites 

Vous bénéficierez d’une réduction de 50 % et plus sur les options 
« complète » ou « standard » au moment de votre paiement de votre 

première tranche ou de votre tranche unique. 
 

 

 Faire votre pré-inscription en ligne avant le 05 novembre 2021 
pour réserver votre bon de réduction. Cliquez ici pour remplir 

le formulaire  
 
 

 

O p t i o n s du programme 

 

« O p t i o n Standard » « O p t i o n Complète» 
(Recommandée) 

Paiement  

unique 

Paiement 
échélonné 

Paiement 

unique 

Paiement 
unique 

Avant le 05 Novembre 2021 

pour valider le bon de 

réduction 

55.000 

 

35.000 

 

148.000 

 

35.000 

 

Avant le 05 Décembre 2021 . 35.000 . 35.000 

Avant le 05 Janvier 2022 . . . 35.000 

Avant le 05 Février 2022 . . . 35.000 

Avant le 05 Mars 2022 . . . 35.000 

Prix Final avec code réduction 55.000 70.000 148.000 175.000 

 
 
 

https://sg-autorepondeur.com/public/form.php?data=eyJmb3JtIjo1NzcxMywidXNlciI6Ijk2MTYifQ--&bg=monde
https://sg-autorepondeur.com/public/form.php?data=eyJmb3JtIjo1NzcxMywidXNlciI6Ijk2MTYifQ--&bg=monde
https://sg-autorepondeur.com/public/form.php?data=eyJmb3JtIjo1NzcxMywidXNlciI6Ijk2MTYifQ--&bg=monde


 

 

 

 
 
 
 
 

Mr Regis bonjour, vrai vrai là, vos formations sont efficaces 👌. Je dirais trop dangereuses même.  
Grâce à votre formation, j’ai fait valider un devis à une entreprise en Hollande pour développer 
leur site Web. 

Il y a à peine un an je ne connaissais rien en marketing, ni comment développer un site web 😜. Et 
c’est avec vous que j’ai appris tout cela.  

Encore merci pour les formations. 👍🙏🏼    . Je suis devenu dangereux grâce à vous. 😎 
 
Rodrigue Yapi, +225 01 03361265 
Page Facebook Communicate , http://communicate-ci.com/ 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

«Franchement, vendre des maisons n’est pas chose facile, un secteur très concurrentiel. 

Pour atteindre nos objectifs de vente, je me suis décidée à venir me former au Cabinet AMP que j’ai découvert 

en lisant un de leurs livrets. Je rends gloire à Dieu ! Aujourd’hui, mon téléphone n’arrête pas de sonner. Des 

anciens prospects qui me fuyaient autrefois ou à qui j’avais déjà envoyé des offres commerciales sans aucune 

réponse, m’appellent pour découvrir enfin mes produits. Je suis agréablement surprise et, je peux, la main sur 

le cœur, conseiller ce cabinet à toute personne désireuse d’apprendre la vente » 

 

Mlle Marina AKILE, Agent commercial, TIT Immobilier Abidjan, Cocody 
 

« La  formation sur  les  stratégies  d’attraction de  la  clientèle  du  Cabinet  AMP  est  la  plus 

concrète de toutes les formations que j’ai reçues jusque-là ; elle est vraiment adaptée au terrain. Merci les amis» 

 
M. Idriss Maxime KROUMAN, Homme d’affaires 

 
 
 
 
 
 
 
 

« Pour moi, j’ai appris beaucoup avec le cabinet AMP en ce sens que nous avons connu une nouvelle stratégie 

de vente qui nous permet aujourd’hui de vendre tous autres produits qui s’offre à nous. Elle nous permet de 

vend re beaucoup. Aussi la disponibilité du coach et sa manière de faire passer son message m’ont beaucoup 

marqué.» 

 

Jean-Jacques YOBOUA KOFFI, Technico-commercial, à ANOUANZE AUTO SARL ; Garage moderne de  

mécanique automobile ; Treichville Boulevard de Marseille en face de la Banque BICICI ; Tel : 27 21 25 86 32  

 

https://www.facebook.com/CommunicateVT/
http://communicate-ci.com/


 

 

 

 

QUE SE PASSERAIT-T-IL SI VOS REVENUS N’AUGMENTENT 
                                          TOUJOURS PAS ?   

 
« Main nonchalante appauvrit, la main des diligents enrichit. » Salomon ; La Bible 

 

 

J’ai beaucoup  hésité  avant  de  me  lancer véritablement  dans  l’entrepreneuriat. J’ai beaucoup 

bricolé, sans formation, jusqu’à ce que je perde mon emploi. Je n’ai jamais eu autant peur de ma 

vie, de mon avenir. Car, quand j’ai perdu mon emploi, j’ai réalisé que je ne savais pas comment faire 

concrètement pour créer de la richesse pour en vivre. Je m’étais reposé inconsciemment sur les 

épaules de mon employeur. Et là du coup j’étais seul. 

 

Comme je suis Chrétien, j’ai beaucoup prié pour que Dieu comble mes besoins, pour avoir la 

richesse. Je n’ai pas eu les réponses que j’attendais, et j’ai connu beaucoup de frustrations. La 

première  et  la  plus  connue  de  tous :  c’est  de  quémander  de  l’aide.  Vous  savez,  on  prend 

conscience qu’on est dans le besoin que lorsqu’on est obligé de demander de l’argent à autrui 

pour combler ses besoins. Pour un croyant, il n’y a rien de pire. Mais il y a quelques années, j’ai 

découvert que Dieu faisait « …lever le soleil aussi bien sur les méchants que sur les bons, et il fait 

tomber la pluie sur les justes et les injustes ». 

En outre, j’ai découvert également que les injustes et les méchants semaient leurs graines quand il 

pleuvait, et moissonnaient quand le soleil apparaissait. 

 

La conclusion que j’ai tirée, c’est que les outils d’enrichissement sont à la portée de tous. Depuis 

ce jour, j’ai décidé d’apprendre et d’utiliser toutes les techniques intègres reconnues pour gagner 

ma  vie.  Parfois,  les  choix  étaient  difficiles :  se  priver  et  investir  sans  garantie  de  retour  sur 

investissement ou acheter une nouvelle paire de chaussure pour les fêtes de fin d’année.  Mais, 

j’ai fait le choix d’apprendre avec sérieux. Et aujourd’hui, même si je ne suis pas encore riche. Je 

n’ai plus peur de l’avenir car je sais aujourd’hui comment gagner ma nourriture et vivre décemment 

des dons que Dieu m’a donnés. L’argent ne tombera pas du Ciel. Si vous n’apprenez pas à maitriser 

ses outils, vous serez contraint un jour à la mendicité que vous détestez. 

 

Ce programme est le fruit d’une expérience de 16 ans en entrepreneuriat ponctuée d’échecs et de 
 

succès, de formations de haut niveau en marketing et en management. 
 

 

Je vous invite donc à faire le pas et à profiter de cette opportunité rare pour apprendre les 

techniques   d’entrepreneuriat   pragmatiques   pour   créer   votre   entreprise   et   obtenir   plus 

facilement des revenus supplémentaires.



 

 

RESUME DE L’OFFRE 
    « PROGRAMME D’ACCOMPAGNEMENT A L’ENTREPRENEURIAT »   

 

LE TOUT VOUS EST PROPOSE AUJOURD’HUI 
 

 

O P T I O N S DU PROGRAMME 

« O p t i o n  
Standard » 

« O p t i o n 
Complète » 

 
Paiement  

unique 
Paiement  
échéloné 

Paiement  
unique 

Paiement  
échéloné 

Formation M o d u l e  1  s a v o i r  t r o u v e r  
d e s  p r o d u i t s  e t  d e s  s e r v i c e s   r e n 
t a b l e s  

OUI 

 

OUI 

 

OUI OUI 

Formation  M o d u l e 2 Savoir v e n d r e v o s 
prestations de services et vos p r o d u i t s 

OUI 

 

OUI 

 

OUI OUI 

Formation M o d u l e 3  
P r é v i s i o ns F i n a n c i è r es  et T e c h n i q u e s  
d e f i n a n c e m e n t  

OUI 

 

OUI 

 

OUI OUI 

Formation M o d u l e 4 
Gestion de votre entreprise a u q u o t i d i e n 

OUI 

 

OUI 

 

OUI OUI 

Formation Module 5 
Formation complète en digital marketing et 
création de site internet et animation web 

NON 

 

NON 

 

OUI OUI 

Formation Module 6 
Formation complète en Gestion à distance 
Magasin et Fidélisation 

NON 

 

NON 

 

OUI OUI 

Formation Module 7  
Formation complète B2B la vente de produits 
profesionnels aux entreprises 

NON 

 

NON 

 

OUI OUI 

Prix Formation 110 000 110.000 300 000 

 

300.000 

Réduction (voir conditions page 17) 50% Plus de 35% 50% 

 

Plus de 40% 

 

Prix Final avec code réduction 55.000 70.000 148.000 175.000 

Modalité de paiements par tranche  NON OUI (2 tranches) NON OUI (5 tranches) 

 

  
  FERMETURE DES PRÉ-INSCRIPTIONS EN LIGNE 
                                                                  POUR RÉSERVER VOTRE BON DE RÉDUCTION 

05 Novembre 2021 à 12h00 
 

                                                     DÉBUT DE FORMATION EN LIGNE (video et pdf) 
Samedi 13 Novembre 2021 à 08H 

 

Après la pré- inscription en ligne, contactez le Cabinet AMP au 27 22 42 50 45 /07 57 09 05 19 / 07 07 
90 47 61 

 

Pour le règlement des droits d’inscription rendez-vous au Nouveau siège du CABINET (Voir localisation 

Géographique en cliquant ICI)  Ou si vous ne pouvez pas vous déplacer par Orange Money au 07 07 90 

47 61  ou Moov ou Flooz au 0151034349 ou MTN Mobile Money au 0556290072 

 

Cliquez ici pour remplir le formulaire de pré-inscription 
 

https://drive.google.com/open?id=0B6EHv5IjQfwgMGxUODJ6WF91NEU
https://drive.google.com/open?id=0B6EHv5IjQfwgMGxUODJ6WF91NEU
https://drive.google.com/open?id=0B6EHv5IjQfwgMGxUODJ6WF91NEU
https://sg-autorepondeur.com/public/form.php?data=eyJmb3JtIjo1NzcxMywidXNlciI6Ijk2MTYifQ--&bg=monde


 

 

 
REGIS AMON, CHEF D’ENTREPRISE, COACH ET FORMATEUR MARKETING, 
Spécialiste des PME en difficulté de ventes et en création de PME rentables 

 
DIPLÔMES 
Titulaire d’un Executive MBA de l’ESG Paris, 
Maîtrise en Sciences de Gestion, Université d’Abidjan 
Diplômé en Entrepreneuriat Agricole du CINADCO en ISRAEL 
Diplôme Universitaire Professionnel en Comptabilité et Finance 
(DUPCF) Baccalauréat Economie et Sociale (ES) 

 
AUTEUR 
Auteur  de  cinq  (05)  livres  (eBooks)  en  Entrepreneuriat,  dont  le  plus  connu,  « Les  2  clés 
universelles   pour   réussir   en   affaires »,   a   été   publié   sur   le   site   N°1   de   l’emploi   et   de 
l’entrepreneuriat en Côte d’Ivoire  www.educarriere.ci . 

 
EXPERTISE ET PARCOURS DANS L’ENTREPRENEURIAT 
«  Consultant expérimenté en échec et en réussite en entrepreneuriat ». Il a fondé et cofondé à ce 

jour 9 entreprises dont six (6) ont échoué et trois (3) qu’il a rendu rentables. Ce qui fait de lui un 
consultant d’expérience. 

 
Il  a  investi  450 000  FCFA  dans  sa  1ère   entreprise  officielle  à  l’âge  de  20  ans  et  il  a  échoué 
lamentablement au bout de six (06) mois. C’était un « Garbadrome », une sorte de bistro local qui 
vend un met Abidjanais à base d’Attiéké et de poisson thon frit. Depuis cette période, il a créé 
plus de 5 TPE et PME qui ont toutes échouées : un service mobile de lavage auto, un cabinet de 
conseil comptable et gestion, une petite industrie d’emballage bouteilles PET, une petite industrie 
de fabrication d’Attiéké, un cabinet de mise en place de guichets uniques privés, etc. 

 
Après avoir suivi des formations pointues en marketing de types anglo-saxons qui ont 
complétement bouleversées sa vision de l’entrepreneuriat. Deux (02) des entreprises qu’il a fondé 
et co fondé Les Industries AMON, le CABINET AMP www.marketing-pratique.com, COLIVOIRE 
EXPRESS (revendu en 2016)  www.colivoirexpress.com et  ont rapporté conjointement, grâce à 
Dieu, environ 100 millions de Francs CFA par an. 

 
Aujourd’hui, Coach et Formateur marketing, il a conçu un programme de formation en 
Entrepreneuriat pour éviter aux aspirants Entrepreneurs de perdre des centaines de milliers de 
francs CFA dans des investissements « sans valeurs » et créer ainsi des entreprises rentables dès le 
premier essai. 

 
Coach Formateur Marketing pour les 
PME en difficultés de vente 

 

http://www.educarriere.ci/
http://www.marketing-pratique.com/
http://www.colivoirexpress.com/

